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Elogio del Dr. Carlos Morales




Serior Presidente
y demds miembros ae la Mesa Directiva de la
Academia de Ciencias Politicas y Sociales.

Seriores académicos,
Seriorus,
Sefiores.

El elogio del doctor Carlos Morales ya ha sido hecho anterior-
mente, en algn momento de la vida, por todos los que le conocieron
y especialmente por sus discipulos y colegas. Quienes fuimos alumnos
suyos en la Catedra de Derecho Mercantil, que desempeiid en las
aulas de esta misma casa, sede para entonces de la Universidad Central
de Venezuela, aprendimos a admirarlo, vy al correr de los afios,
encontrandolo nuevamente en el Foro como litigante, o como magis-
trado, la imagen que de él nos habiamos formado se engrandecia y
adquiria un relieve indestructible. El Dr. Morales representaba para
nosotros sus discipulos el modelo cabal del abogado y del jurista que
todos queriamos llegar a ser. No estdbamos equivocados. El reunid
en grado eminente las altas cualidades del verdadero abogado, unidas
a las més raras del Catedratico, y de un esclarecido maestro del Derecho.

Fueron sus padres don Isidro Morales Irazdbal y dona Petra
Ferndndez de Morales. Nacié en la poblacién de Zaraza, el 24 de
diciembre de 1883. Hizo el bachillerato en el “Licec Barcelonés”, de
su ciudad natal, y cursd los estudios de Derecho en la Universidad
Central de Venezuela. Fueron sus condiscipulos: Carlos Carrillo, Car-
los Punceles Salias, J. J. Manero, Jestis Maria Rivas Arias, Rémulo
Terrero, Carlos Gémez, J. J. Diez, Carlos Montiel, Julio Blanco Usta-
riz, Toro Chimies, Luis Blanco, Luis Romero Zuloaga, Rail Villa-
nueva, Luis Valero Hurtado, Agustin Beroes, Ratl Crespo Vivas, Adria-
no Riera Martinez, Oscar Garcia Uslar, Gualberto Herndndez, Cruz
Maria Dominguez Armas, Luis Agostini, Carlos Sequera, Tiburcio Ro-
driguez Machado y Francisco Gerardo Yanez. Luego, en la vida pro-
fesional fueron ellos, sus companeros, soportes principales de su repu-
tacién. En su tesis de grado intitulada ‘“Estudios sobre el atraso y la
liquidacién amigable”, dejé ver su temprana inclinacién por el Dere-
cho Mercantil, asignatura en la que habria de sobresalir hasta con-
vertirse en mdxima autoridad de esa disciplina en Venezuela. Hecho
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Doctor en Ciencias Politicas, se inscribe en la Matricula de Aboga-
dos de la Republica, por 6rgano de la Corte Suprema del Distrito Fe-
deral, el 23 de septiembre de 1907. Contaba veinticuatro afios de edad.

La firme vocacién por el estudio y por el trabajo que sin des-
fallecimiento animé al Dr. Morales hasta el final de su dilatada exis-
tencia, no encontré obstaculo en sus dias de estudiante para desple-
garse con toda intensidad. Los universitarios de entonces eran mas
que todo autodidactas, como lo siguieron siendo durante muchos afios
los alumnos de nuestra Universidad. El maestro de todos los dias y
de todas las horas, era el libro, y principalmente el libro francés o ita-
liano. Los Catedraticos orientaban, aclaraban, aconsejaban. (Quiénes
eran?, hombres de lo mas notable del Foro venezolano: Carlos F. Gri-
santi, insigne profesor de Derecho Civil; Manuel Clemente Urbaneja,
célebre Catedritico de Derecho Romano; Juan Bautista Bance, auto-
ridad en todo el Derecho Privado; Francisco Antonio Guzmén Alfaro,
mercantilista de nota; Félix Montes, Pedro Hermoso Telleria, Juan Diaz
Rodriguez.

Sin embargo, adquirir una formacién profesional con solidez cien-
tifica era cosa dificil. La vida juridica andaba en cierto modo a la
deriva. Desde el tltimo cuarto del siglo pasado qued6 un tanto inte-
rrumpida la corriente juridica que nos habia mantenido vinculados a
la doctrina y jurisprudencia espafiolas. Y ese magisterio, que por otra
parte se ajustaba a nuestras tradiciones culturales, no podia ser pron-
tamente reemplazado. Convertirse en discipulos aprovechados de los
profesores franceses e italianos de Derecho Civil o Mercantil, y cu-
yas obras no llegaban a Venezuela sino de manera muy esporadica, era
una tarea en la que pocos podian desempefiarse satisfactoriamente,

Débilmente apoyada en la autoridad de los tratadistas europeos,
la profesién del abogado se presentaba en Venezuela como mal pro-
vista de aparato cientifico. El trabajo juridico, exhibido en alegatos,
sentencias y dictdmenes, se realzaba mayormente con el brillo de las
formas. Los abogados v los magistrados de renombre solian ser dis-
tinguidos escritores o estaban dotados de reconocida elocuencia. El ta-
lento juridico espontdneo tampoco escaseaba. Pero el trabajo creador
de nuestros jurisconsultos se consumia en el estudio de los casos pro-
fesionales, o en monografias dispersas.

El Dr. Morales, desde estudiante, se sefialé una meta, resultado
de su vocacién juridica, de la firmeza de su voluntad y de su sor-
prendente capacidad de trabajo. Su anhelo consistia en adquirir un
amplio dominio de las disciplinas juridicas, especialmente en lo mer-
cantil y procesal, con el objeto de ejercer a plenitud la abogacia, con
los mejores recursos de la ciencia y de la técnica del Derecho.

A poco de graduado, ya el Dr. Carlos Morales adquirié fama pro-
f?s_lOﬂal. Se le elogiaba como litigante eficaz. Se comentaba su ac-
tividad y su habilidad. Estas cualidades exteriores, por decirlo asi, de
la figura del Dr. Morales como abogado, no ocultaron sino dieron paso

a 15_1 Mmanifestacién de sus talentos mas profundos y de sus mayores me-
recimientos.
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Era un diligente abogado el Dr. Morales, era un ingenioso liti-
gante; pero toda su diligencia, su ingenio, su eficacia como pleitea-
dor, las emple6 sin mas objeto que el de defender con rectitud y lealtad
intereses respetables y causas honestas, de tal manera que a muy poco
andar, la fama de hombre integro, justo y ecudnime, se convirtié en
el sello predominante de su renombre. Al mismo tiempo, se reconocia
al Dr. Morales una indiscutible maestria en el Derecho Mercantil.

Anotemos como un mérito personal del Dr. Morales su empefio
en encuadrar el ejercicio de la profesion de abogado dentro del rigor
de una técnica, pues la que predominaba en la vida forense del pais,
y hasta en las universidades, era la tendencia humanistica mas bien que
la cientifica. El abogado se transformaba fécilmente en orador con-
tagiado de romanticismo. Era frecuente ver reputacicnes profesionales
que no tenfan mayor fundamento que una brillante retérica. No es
de extrafiar que reinando ese ambiente en los estrados, el piblico pen-
sara que la del abogado no era una profesion cientifica, sino més bien
literaria.

Tuvo el Dr. Morales desde su juventud contacto estrecho con
las fuentes de la riqueza rural que constituian el principal motor de
nuestra vida econdmica. El conocimiento al detalle de los mecanismos
productores proporcioné al futuro jurista una clara “vivencia” de la
empresa campesina. Radicado después en Caracas completé el Dr. Mo-
rales el ciclo de ese conocimiento vivo y practico de las relaciones eco-
némico-juridicas que es tan importante para el abogado. Pudo ver de
cerca el Dr. Morales la actuacién de nuestras sociedades financieras,
en torno de las cuales giraba con movimiento lento la reducida econo-
mia de la Venezuela de entonces. Cuando se conoce la realidad inti-
ma de las instituciones a que nos hemos referido, se descubre el sen-
tido profundo de las estructuras legales que transfiguran el fend-
meno material del intercambio, convirtiéndolo en una entidad concep-
tual, regida por el gran ordenamiento que forman las leyes, principios
y doctrinas del Derecho. Podra entonces el jurista modelar su actua-
cién profesional con un dominio completo y méxima eficacia. Se en-
contrard capacitado para prever exactamente el desenvolvimiento !ega’l
de un negocio, y elaborar de antemano el carril apropiado que evitara
las causas de conflicto. De esta manera se coloca el hombre de ley
en el plano mas elevado de su misién, o sea, aquel en el cual cons-
truye las estructuras legales que satisfaciendo la insoslayable aspira-
cién a la justicia, vienen a ser el cauce por donde se desarrolla la
actividad creadora del “hombre econdémico”, y ello sin restarlg: el
necesario impulso, sino por el contrario, facilitando su libre y variado
desenvolvimiento.

La nombradia alcanzada por el Dr. Carlos Morales como auto-
ridad en Derecho Mercantil, lo condujo como era légico, al desem-
pefio de la Catedra de la asignatura en la Universidad Central de Ve-
nezuela. Tuve el honor y el placer de ser su discipulo. Su exposicion
se grababa profundamente. Con voz incisiva y con frases' que pare-
cian golpes de martillo, iba cincelando la imagen del conocimiento, en
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medio de un ambiente de tensién y recogimiento producido por el
interés que sabia despertar el profesor, y también por el halo de
ciencia y el prestigio que envolvia su persona.

Encontramos varios momentos en la vida profesional del Dr. Car-
los Morales que merecen sefialarse. El primero de ellos, en orden cro-
noldgico, se refiere a su actuacién en el litigio seguido por su cliente
don Jacobo D. Dib contra don Farsen Ramia. La defensa del Sr. Dib
estuvo a cargo de los doctores Carlos Morales y Carlos Punceles, y
la del Sr. Ramia estuvo a cargo primeramente de los Dres. Pedro Ma-
nuel Arcaya y Alejandro Pietri, y luego el Dr. Arcaya, en razén de
haber entrado a desempefiar un elevado cargo, se retird del asunto. Ese
famoso pleito duré mas de ocho afios; se ventilaba en él una ardua
cuestion de Derecho Mercantil relacionada con la validez de unos
vales a la orden, emitidos por el Sr. Ramia a favor del Sr. Dib. El
defensor de Ramia, con hébil acuciosidad, trajo en su apoyo nume-
rosos dictdmenes emitidos en favor de su causa por eminentes profe-
sores franceses e italianos. A pesar de la sélida labor del Dr. Pietri,
exhibida en importantes alegatos, y del peso de los aludidos dictdmenes,
se impuso la tesis del Dr. Morales. Las armas que usé en este deno-
dado combate judicial fueron, mas que complicadas doctrinas, el ané-
lisis directo de los textos legales, que por su fuerza 18gica capté defi-
nitivamente ¢l dnimo de los jueces.

Otro importante asunto fue el de la demanda intentada por los
sefiores Yépez Gil, representados por los Dres. Nicomedes Zuloaga y
Nicomedes Zuloaga, hijo, contra la firma Blohm & Cia., defendidos por
los Dres. Carlos Morales y Odoardo Morales. Alegaban los deman-
dantes incumplimiento de un contrato relacionado con la instalacién
de un ingenio azucarero. A diferencia del litigio Dib-Ramia, donde lo
debatido eran cuestiones profundas de Derecho cambiario, en el jui-
cio Yépez Gil-Blohm el litigio versé principalmente sobre la interpre-
tacién de un contrato y sobre cuestiones de hecho. Se pusieron de
relieve en este asunto los recursos de litigante del Dr. Carlos Morales,
brillantemente secundado por su hermano el Dr. Odoardo Morales, y
a su éxito contribuyé sin duda el eficaz planteamiento del problema
procesal.

Un litigio a que también deseamos referirnos es el intentado
contra la Nacién Venezolana por una importante compaifiia construc-
tora, de nacionalidad holandesa. Reclamaba dicha compaiifa el pago
de una crecida suma por concepto de dafios y perjuicios originados,
segun alegaba, en incumplimiento de un contrato. Ante la evidencia
de la razén juridica y moral que asistia a la firma reclamante, el doc-
tor Carlos Morales no vacild en aceptar su representacién, y logré
un completo éxito en la demanda. Consiguié el Dr. Morales que pre-
valeciera el sentido de la justicia por encima de cualquier otro, con-
venciendo a los jueces de la indiscutible razén de su cliente, lo cual
podia hacer sin vacilacién, puesto que nadie era capaz de dudar del
patriotismo de un hombre que en su vida pidblica y profesional se
habia entregado por completo a la defensa de las mds respetables ins-
tituciones del pais. El hecho de que nuestros tribunales hubieran dado
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la razén a una firma extranjera, no domiciliada y practicamente sin
relaciones, en una demanda contra la Nacidén, redundé méas bien en
prestigio de Venezuela y en su beneficio material, realzando su cré-
dito y estimulando la confianza en nuestras leyes y tribunales.

Un juicio en el cual el Dr. Carlos Morales demostrd su profundo
conocimiento de los principios del Derecho procesal como también
su talento analitico para desentraiar el verdadero sentido de las dis-
posiciones legales fue el que se ventilé en el afo de 1920 ante el
Juzgado de Primera Instancia en lo Civil del Distrito Federal, con
motivo de la demanda intentada contra los sefiores Luis Carrillo y
Mercedes Carrillo de Ruiz, en el que se ventilé fundamentalmente la
investigacién de la paternidad, la cual se habia autorizado en el Cé-
digo Civil de 1916. El Dr. Morales, apoderado de la parte deman-
dada, opuso, entre otras excepciones, la de falta de cualidad en el
demandante para intentar o sostener el juicio. Esta excepcidén se
apoyaba en una norma bésica de Derecho privado, a saber: la de
que los hechos por si solos no bastan para producir efectos juridicos.
Es indispensable que hayan sido tamizados a través de una forma
legal, o de que estén reconocidos mediante un fallo judicial. Por
tanto, la posesién de estado alegada por la parte demandante, siendo
tal posesién una cuestiéon de hecho, no podia bastar en ningtn caso
para conferir automéaticamente la condicién de hijos naturales que
se atribuian los demandantes a fin de reclamar, como lo hicieron, una
parte de los bienes de la herencia dejada por el causante de los de-
mandados. El mundo de los hechos y el mundo del Derecho corren
paralelos, y cada uno influye sobre ¢l otro a través de multitud de
vinculos. Sin embargo, los hechos materiales y los efectos y relacio-
nes juridicas no pueden llegar a confundirse, pues la diferencia entre
ellos es esencial ¢ inmodificable. Corresponde al jurista, lldmese le-
gislador, magistrado o abogado. definir cudndo v cémo el ordenamien-
to legal ha de aprehender un hecho material para convertirlo en ele-
mento juridico. Esta funcién quedé cabalmente desempefiada en el
caso a que nos referimos, cuando el Dr. Morales apunté que la ale-
gada posesién de estado, no habiendo pasado por el crisol de un debate
probatorio, no podia producir el efecto legal de conferir a los deman-
dantes la cualidad de herederos. La claridad y precisién de conceptos
con que el Dr. Morales puso de relieve que la reclamacién de bie-
nes (calificada por el juez de particién) involucraba el ejercicio de
una accién de investigacién de la paternidad, facilitaron sin duda la
tarea del juez, cuya sentencia en este punto vino a ser una sintesis del
alegato del Dr. Morales.

La notoriedad profesional del Dr. Carlos Morales, y el mayor
relieve que dio a su personalidad la brillantez y distincién con que
desempendé la Citedra de Derecho Mercantil en la Universidad Cen-
tral, no tardaron en provectar su figura en el plano de la politica.
Desempeiié la Presidencia del Concejo Municipal de Caracas en el afio
de 1937, y al afio siguiente ocupé la curul de Senador. El afio de 1945
fue designado Ministro de Relaciones Exteriores. El Estatuto de Eco-
nomia para los Empleados del Ministerio, v el Estatuto de Servicio
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Exterior, fueron creaciones suyas desde ese cargo. Desempefié el doc-
tor Morales estas funciones publicas con incuestionable altura. No
obstante el cardcter marcadamente politico de tales funciones, no fue
blanco de criticas ni ataques, no sélo en el aspecto técnico de sus ac-
tuaciones, sino tampoco por las actitudes politicas que adoptd, siem-
pre inclinadas a la conciliacién. Su ecuanimidad, benevolencia y sobre
todo su inquebrantable imparcialidad, impusieron respeto a los ad-
versarios y sirvieron de amparo a las victimas de las pasiones del
momento.

La profesién de abogado ejercida a la manera del Dr. Morales,
debié de servirle de entrenamiento para el ejercicio de las funciones
publicas, pues se condujo en ellas como el mds avezado. No nos sor-
prendamos por ello. El trabajo forense, la actividad abogacil en todas
sus formas, tiene evidentes puntos de contacto con la funcién publica.
Los problemas del abogado se plantean, lo mismo que los del poli-
tico, en funcién de personas v de intereses. El abogado, lo mismo que
el politico, estd constantemente exteriorizando ideas y argumentos, ata-
cando, defendiendo, proponiendo, persuadiendo, transigiendo. Maestro
como lo fue el Dr. Morales en las artes de la abogacia, pudo ir a
la politica con armas limpias y bien acondicionadas. La ejercié con
distincién, pero no estaba alli el papel que ¢l fundamentalmente desem-
pefaba para el pafs. Retorné a lo que era realmente lo suyo, es decir,
al cultivo del Derecho, tanto en lo que tiene de cientifico como en
su parte técnica y puramente profesional. Era estimulante verlo en
los dltimos afios de su vida actuando en los tribunales con la acti-
vidad de un recién graduado, presentando escritos en los expedientes
o bien presidiendo con maestria juntas v asambleas, como en sus me-
jore:s, tiempos. Admirable energia puesta al servicio de una noble vo-
cacién.

La vocacién docente constituyé una de las fuerzas que con mayor
intensidad contribuyeron a forjar la personalidad del Dr. Carlos Mo-
rales. Esa vocacién viene a ser como una prolongacién natural del
apetito cientifico. La curiosidad por las ideas, la conversacién silen-
ciosa con los maestros de la ciencia, el “escuchar con los ojos” lo
que dicen sus obras, al fecundar el espiritu suelen producir un fené-
meno andlogo al de la reflexién de la luz en las superficies brillan-
tes. El aprendizaje lleva a la ensefianza. El estudioso se convierte
en maestro. No habfan transcurrido muchos afios de haber salido
de la Universidad, cuando el Dr. Morales abre en su bufete catedra
gratuita para los estudiantes de la Facultad de Derecho que quisieran
ampliar conocimientos adquiridos en la Universidad. Entre los asi-
duos asistentes a las lecciones del Dr. Morales, figuraban los bachi-
lleres Enrique Hermoso Dominguez, Romero Sansén, Alfredo Travieso
P.af}l, Carlos Henrique Maury, Lorenzo Mendoza Fleury. Todos ellos
vinieron a distinguirse, unos en el Foro, otros en el mundo empre-
sarial. Varias asignaturas explicaba el novel profesor en su academia
particular y entre ellas el Derecho Romano. Apuntamos esta circuns-
tancia como prueba de que la propensién a la ciencia tedrica corria
pareja en el Dr. Morales con su inclinacién a lo contencioso, pues,
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como todos lo saben, el Derecho Romano, si bien es necesario para
entender profundamente nuestro Derecho sustantivo, de poco sirve para
ganar pleitos.

Las obras y monografias juridicas del Dr. Carlos Morales com-
prenden numerosos e importantes titulos.

Uno de los mas valiosos es el de “Comentarios al Cédigo de Co-
mercio Venezolano”, que abarcaban el Titulo Preliminar del Cédigo
de Comercio, v el Libro Primero de dicho Cédigo hasta el Titulo VI
del mismo, incluyendo una parte relativa al transporte aéreo, seguida
de una explicacién sobre el contrato de remolque. El estilo y la ex-
tensién de este comentario hacen pensar que su finalidad, quiza la
principal, fue la de servir de texto universitario, pero sirve también
de vademécum al abogado para el ejercicio de su profesién, por-
que en el Dr. Morales nunca se separaron el abogado y el catedra-
tico, y ello se refleja en dicha obra. Para valorar la importancia de
estos comentarios, hay que tomar en cuenta que los trabajos de
doctrina juridica, cuando llevan la firma del Dr. Carlos Morales, se
convierten en un arma contundente para la lucha forense, por lo
mucho que pesan en el Animo del juzgador. La autoridad de que gozan
en nuestros tribunales las opiniones del Dr. Morales, fue conquistada
mediante la publicacién de numerosos trabajos de considerable valor
profesional, y sus obras de doctrina, por su actuacién en la Céatedra
de Derecho Mercantil, desempefiada con excepcional lucimiento du-
rante muchos afios, y por un largo y exitoso ejercicio, en que unid
la ciencia del Derecho con la técnica del litigio.

Hemos de colocar en sitio preferente el “Estudio sobre la Letra
de Cambio en el Cédigo de Comercio Venezolano™, cuya primera edi-
cién data del afio de 1935, editada en la Editorial Sur-América, que
regentaba el inolvidable profesor de Principios Generales del Dere-
cho, Dr. Caracciolo Parra ledn. Ofrendd el autor, generosamente, su
notable obra a la Federacién de Estudiantes de Venezuela.

La letra de cambio, verdadera moneda de papel emitida por el
comerciante, es instrumento de intercambio de monedas y de trans-
porte de valor, a la vez que medio de pago, y artefacto de crédito.
Podriamos pensar que la necesidad de evitar el transporte de dinero
que fue en la Edad Media uno de los mdéviles de la letra de cam-
bio, también se hacia sentir en Venezuela y que ello debié contribuir
al desarrollo que adquirié entre nosotros ese instrumento de comer-
cio. Invencién de juristas y comerciantes, fue utilizada con impetu
creciente desde la antigiiedad hasta nuestros dias, resulta ser institu-
cién juridica complicada y donde nunca se ha llegado a la completa
uniformidad de legislacién. Por ello, ni los comentaristas italianos (los
m4s aprovechables para nosotros) ni los espafioles y menos atn los
franceses, pueden resolver muchos de los problemas que se presen-
tan al abogado mercantilista con motivo de la interpretacién y apli-
cacién de nuestra ley cambiaria. De alli la utilidad de la obra del
Dr. Carlos Morales, evidenciado por la circunstancia, bastante excep-
cional entre nosotros, de haber alcanzado varias ediciones. Puede de-
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cirse que no hay bufete de abogado donde no se encuentre algin
ejemplar de ella. El estilo de la obra es por demas claro y sencillo,
como lo fue siempre el que empleé el Dr. Morales en sus alegatos y
en sus trabajos juridicos. Tenia un modo directo y conciso de decir
las cosas, sin adorno literario. En cambio lucian en ellos las mejores
cualidades del estilo did4ctico, especialmente la precisién, la diafani-
dad y la fuerza del razonamiento.

Otros importantes estudios juridicos del Dr. Morales se refieren,
dentro del d4mbito del Derecho Mercantil, a los temas indicados res-
pectivamente por sus titulos, a saber: “Atraso y liquidacién amiga-
bles”, “Plusvalia” y “Good will en las Sociedades Anénimas”; “‘Es-
tudio sobre la evolucidén y origen del Cédigo de Comercio Venezolano”,
que constituyé su discurso de incorporacidén a la Academia de Cien-
cias Politicas y Sociales; “Sociedades Mercantiles”, “La clausula ‘sin
aviso’ y ‘sin protesto’ en la letra de cambio”. Figuran entre las obras
del Dr. Carlos Morales dos importantes estudios sobre el matrimo-
nio, que se intitulan el uno “Matrimonio nulo” y el otro, “Efectos
civiles del matrimonio canénico”, y su trabajo de orden mas general
lo constituye una interesante monografia sobre “Abuso de Derecho”.

Si, como suele decirse, en la mesa de juego se conoce la inti-
midad de las personas, podria también afirmarse que en el litigio
se descubre lo que vale el abogado desde el 4ngulo de la ética profe-
sional. El Dr. Carlos Morales, a través de la prolongada serie de
pleitos en que intervino, coseché gratitud y admiracién de sus clien-
tes, y respeto v estima por parte de sus adversarios. Solia hacer gala
de consideracién hacia la parte contraria, a quien trataba con lealtad
y franqueza. Siempre estuvo dispuesto a la transaccién, abierto al
didlogo y no obstante su combatividad como litigante, se mostraba fécil
a la solucién amistosa.

Al enjuiciar juridicamente cualquier asunto que se le sometiera
mantuvo siempre la mds rigida imparcialidad. De esta regla no se
apartd, ni con sus mejores amigos ni con sus mdas antiguos y agra-
decidos clientes. En cambio, se podia contar infaliblemente con su
generosidad. Regalaba sus conocimientos, prodigaba sus servicios.
Soy testigo personal de que estuvo durante afios atendiendo con celo
singular una causa ingrata, sin esperanza alguna de recompensa eco-
némica, s6lo por cumplir el deber de deferider a quien en una situa-
cidén critica le habia confiado su representacién.

Ha sido el Bufete Morales desde su fundacién, un lugar de con-
sulta donde va el comerciante en busca del consejo juridico que lo
librard de un pleito incierto, como también ha sido una especie de
corte de equidad donde el Dr. Morales disfruté con frecuencia del
honor de que las dos partes se acogieran a su dictamen.

Como se dijo de Jovellanos, el consenso de todos aquellos que
conocieron al Dr. Carlos Morales o tuvieron noticia de sus calida-
des, lo sefial6 siempre como ‘“no menos respetable por sus virtudes
que admirable por sus talentos”, y ciertamente que por su probidad,
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celo del bien piblico y promovedor de la cultura juridica en su pafs,
estaba adornado de las eminentes condiciones que se requieren en el
verdadero jurisconsulto. Sus discipulos nos enorgullecemos de haberlo
sido y los abogados de Venezuela tienen a honra el que haya pertene-
cido a su orden.

Para concluir resumiremos nuestro pensamiento sobre la alta fi-
gura del Dr. Carlos Morales diciendo que se erige como un ejemplo
por las nobles cualidades de su caricter, y, especialmente por su in-
quebrantable rectitud, y la lealtad a los principios de patriotismo y
humanidad que adopté como norma de su vida; por su ilimitada devo-
cién al Derecho, excelsa creacidn del espiritu humano, y por el sello
de elevacidn cientfifica con que dio singular realce al oficio de abogado
en nuestro pais.




Conceptos sobre la Teoria
de la Imprevision
en los Contratos de Derecho Privado



ESBOZO HISTORICO

La teoria de la imprevision es una teoria juridica que surgid
con motivo de un problema moral. Es el que suscita la obligacién de
cumplir un contrato a pesar de que las cosas havan cambiado de tal
manera que el cumplimiento resulte extremadamente costoso, o casi
imposible, y de que el exigirlo sea, por tanto, una iniquidad. A ello
se refiere el siguiente pérrafo de Séneca: ‘“Prometi el beneficio si
no se ofrecia ningtin accidente que me estorbase de darlo. Pues, jy
qué si la patria me pidiese para si aquelle mismo que prometi a un
hombre?, /o si se promulgaba una ley que prohibiese lo que yo pro-
meti a mi amigo? Te prometi mi hija en matrimonio, después apare-
ciste como extranjero: no hay alianza posible entre un extranjero y yo;
la misma ley que la veda me defiende. Entonces quebrantaré mi fe,
entonces se me podrd culpar de fementido, cuando las cosas estuvie-
ron en el mismo estado que cuando yo hice la promesa; no siendo
ello asi, cualquiera alteracién me da libertad de revisar mis promesas
y me libra de compromiso. Prometi defenderte en una causa; des-
pués se averigué que con aquella causa se perseguia perjudicar a mi
padre; prometi emprender viaje a luengas tierras, pero luego se me
anuncia que el camino estd infestado de latrocinios; habia de asistirte
personalmente en cierto negocio, pero me detuvo la enfermedad de
un hijo o el parto de mi mujer. Todas las circunstancias deben ser
las mismas que fueron cuando hice la promesa para que puedas obli-
gar mi fidelidad.” (Libro IV de Los Beneficios, Cap. XXXV.)

Situaciones parecidas son descritas por Cicerén en el Cap. X de
Los Oficios, el cual lleva el siguiente titulo: “La justicia de nuestra
accién depende muchas veces de las circunstancias. Casos en que
estd uno dispensado de cumplir la palabra o promesa”. Encontramos
en €l los siguientes conceptos: “Mas hay casos y circunstancias en
que lo que parece digno de un hombre justificado, a quien llamamos
hombre de bien, varia totalmente y se muda en lo contrario: De for-
ma que viene a ser justo no cumplir lo prometido, no devolver el depé-
sito, y el no guardar y desentenderse de otras cosas que la buena fe
y la verdad requieren. A proporcién en que varian las circunstancias,
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se mudan también las obligaciones... porque puede ocurrir alguna
promesa o convencién cuyo cumplimiento no sea til o a quien la
hizo o a quien fue prometida. Si no hubiera cumplido Neptuno (como
cuenta la fabula) la promesa que hizo a Teseo, no quedara privado
de su hijo Hipdlito... y asi tampoco deben llevarse a efecto aque-
llas promesas de que no ha de resultar provecho alguno a quien se
ofrecieron, ni las que acarreen mas perjuicio al que las prometié que
utilidad a quien se hicieron... Por ejemplo: Si quedase uno en de-
fender a otro en un pleito el dia de su vista, y, entretanto sobreviniese
una enfermedad grave a un hijo suyo, no faltaria a la obligacién en no
hacer la defensa; al contrario, faltard el litigante si se quejare de que
le ha desamparado.”

Tanto el filésofo estoico como el tribuno, también como es sabido
jurista y filésofo, descubrieron el problema moral que se presentaba
cuando se exigfan del deudor el estricto cumplimiento de lo pacta-
do, sin parar mientes en la extrema dificultad de tal cumplimiento, a
causa de acontecimientos sobrevenidos, de carécter extraordinario e
imprevisible. i’

El hecho de que tal situacién envolvia un problema ético, era
cosa innegable. Lo reconocié el jurisconsulto Paulo cuyas opiniones
tenfan fuerza de ley. Se reconocié también en el Derecho Canédnico,
como lo demuestra el Decreto de Graciano, y el propio Santo Tomds
de Aquino acoge el fundamento moral de la teoria proyectdndolo en
el campo juridico.

Sin embargo, no se habia encontrado hasta nuestros dias la ma-
nera de crear una institucién adecuada, para resolver dentro del
Derecho el problema moral que entrevieron estas cumbres del pen-
samiento.

LA CLAUSULA “REBUS SIC STANTIBUS”

La formulacién juridica de mds antigua prosapia en esta mate-
ria es la famosa cldusula “rebus sic stantibus”.

¢Cudl es el contenido preciso de esta cldusula? No es posible
contestar a esta pregunta. La cldusula surgié a la vida del Derecho
con un pecado original: el de la indeterminacién. Lo que puede de-
cirse a manera de explicacién del contenido de la cldusula, es que
ella subordina ““la eficacia del contrato a la persistencia de todas
las situaciones de hecho o de derecho que han acompafiado o deter-
minado la conclusién del mismo contrato” (como lo asienta el Pro-
fesor Augusto Pino). El supuesto de hecho que debe darse para que
la clausula se aplique es, pues, que ‘las cosas persistan” en el
mismo estado. (Cudles cosas? “Todas las situaciones de hecho o de
derecho”, responde el citado profesor. Pero como se ve, ese supuesto
constituido por todas las cosas de hecho v de derecho es, juridica-
mente hablando, incoercible. Ningdn juez del mundo podrd afirmar
jamas que todas las cosas y situaciones referentes al contrato, perma-
necen en el momento del litigio en el mismo estado en que se en-
contraban cuando el contrato fue celebrado.

— 18 —

La cldusula “‘rebus sic stantibus” se fundamenta en el dogma
de la voluntad contractual. Segiin este dogma, es la voluntad de los
contratantes la unica fuente de las obligaciones que nacen del con-
trato. Ahora bien, la doctrina de la voluntad asi formulada, en tér-
minos absolutos, es rechazada por la doctrina moderna. Y la cldusula,
surgida del dogma de la voluntad, llevaria a la consecuencia, como lo
dice el citado Profesor, de que “ningln contrato tendria eficacia vincu-
latoria. En efecto, toda modificacién de las circunstancias en el mo-
mento de la celebracién del contrato, pedria llevar a la presuncién de
que las partes no habrian estipulado aquel contrato™.

Con todo, es lo cierto que la cldusula “rebus sic stantibus”, por
su antigiiedad, por todas las explicaciones y comentarios que han llo-
vido sobre ella a través de muchos siglos de historia juridica, es un
punto de referencia obligado con el cual se relacionan en una u otra
forma todas las doctrinas y principios que se han formulado en torno
al mismo problema.

El jurisconsulto alemén Leyser, en el siglo XVIII, introduce el
concepto de la utilidad del negocio como elemento de interpretacién
de la cldusula. La utilidad es un concepto objetivo, independiente
de la voluntad. Podemos pues decir que Leyser se adelant6 genial-
mente en mas de dos siglos, vislumbrando el principio que en la
actualidad parece ser el mds sélido fundamento de la teoria de la im-
prevision y de las disposiciones legales que la consagran.

Otro jurisconsulto germénico, del mismo siglo XVIII, elaboré
también una nocién de causa de las obligaciones aplicable a la norma
de que tratamos, la cual nocién nos parece estrechamente empa-
rentada con el nuevo concepto de causa propagado por el profesor
Henri Capitant, la cual, aunque no se ha impuesto definitivamente,
constituye un momento importante en la historia del derecho de las
obligaciones. En efecto, segin el jurisconsulto Kopp la causa de las
obligaciones contractuales estaria en la “causa finalis”, concepto fi-
loséfico utilizado por Grocio, que se proyecta en el derecho de las
obligaciones, para significar la cosa que se quiere obtener mediante
el sacrificio que se acepta, o sea la contraprestacion.

Con tales aportes de la doctrina germanica, la cldusula “‘rebus
sic stantibus” adquirié una consistencia juridica de que antes care-
cia, y gracias al impulso asi recibido fueron modeliandose las estruc-
turas conceptuales que sirvieron de apoyo a la teoria de la im-
previsién, las que han llegado a culminar en leves especiales dictadas
en los pafses afectados por las guerras del presente siglo, y final-
mente, en los articulos del nuevo Cédigo Civil Italiano a través de
los cuales entr6é la teoria de que nos ocupamos a formar parte del
Derecho comiin.

LA PRESUPOSICION

Es una teoria concebida por el pandectista Windscheid. Esta teo-
ria tiene una finalidad manifiesta: la de justificar la resolucién del
contrato por imprevisién o su modificacién por el juez, apoyéndose
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en uno de los elementos viscerales del contrato. Ese elemento seria
el consentimiento de las partes. El contrato quedaria resuelto o modi-
ficado por el juez, en vista de que las partes habrian otorgado su
consentimiento “presuponiendo” que determinados hechos iban a ocu-
rrit 0 a dejar de ocurrir. Tales presuposiciones serian, pues, facto-
res determinantes del consentimiento, y si luego no ocurrian en la
practica, el consentimiento caeria por su base, teniendo entonces el
contrato que dejar de existir, o ser modificado. La autoridad del
famoso pandectista y la habilidad con que forjé su teorfa, han hecho
de ella uno de los mayores baluartes de la teoria de la imprevision,
y ha sido objeto de importantes comentarios, si bien acompaﬁados de
las criticas tradlclonales contra la intervencién del juez en los con-
tratos.

LA TEORIA DE LA SUPERVENCION

Esta teorfa viene a ser una variante de la cldusula “rebus sic
stantibus” y se caracteriza por dos elementos:

El primero de cllos radica en la hipétesis de que el advenimiento
de acontecimientos extraordinarios e imprevistos no puede dar lugar
a la resolucién ni a la modificacién del contrato, sino cuando haya
lugar de presumir de que tales acontecimientos contradicen la volun-
tad tacita de ambos contratantes. En cambio, la cldusula surtiria sus
efectos aunque el acontecimiento sobrevenido hubiera sido imprevisi-
ble o extraordinario tnicamente para el deudor reclamante. La super-
vencién vendria a ser, pues, una limitacién a la cldusula, tratdndose
con ella de vincular la institucién al concurso de voluntades, al acto
volitivo tomado en su conjunto, que es el que crea la obligacién, y no
al sélo consentimiento del obligado.

El segundo elemento de la teoria de la supervencién, es si se
quiere, més original. Se trata de la suposicién de que el acto volitivo
del obligado se descompone en dos fases: La voluntad de asumir la
obligacién, vy una “voluntad marginal” de darle cumplimiento. En esa
“voluntad marginal”, sefialada por Osti, entraria la aceptacién es-
pecifica del sacrificio, o sea el valor de la prestacién o carga econd-
mica que ella supone, o la carga de esfuerzo personal cuando se trate
de una obligacion de hacer. Se trata de hacer entrar, dentro del
campo contractual, por la ventana del consentimiento, clementos sub-
jetivos, de cardcter psiquico. si bien exige, para mantenerse dentro
de la ortodoxia juridica, que haya base para suponer que la volun-
tad marginal en cada contratante era conocida por el otro. Cabe
observar que la averiguacién de la voluntad marginal pondria sobre
los hombros del juez una carga excesivamente pesada, obligdndolo a
establecer como cosa cierta determinadas representaciones subjetivas
harto problematicas.

LAS LEYES ESPECIALES

Llegada la guerra de 1914 la necesidad de aplicar la teorfa de
la imprevisién hizo explosién en el campo legislativo. La necesidad
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social de aceptar la teoria, con basamento econdmico y moral, se hizo
inaplazable. En los paises beligerantes no podian cumplirse durante
la guerra los contratos que se habian celebrado en tiempos de paz.
Desarticulada la economia, trastornados los precios, interrumpidos los
transportes, paralizado el suministro de materias primas, se esta-
blecié un nuevo orden de “economia de guerra” en donde todo era
distinto. Sin embargo, seguian en pie los contratos, suscritos antes
de la guerra, y al parecer tenian que ser cumplidos al pie de la letra,
como si nada hubiera ocurrido. Una vez mads se impusieron los he-
chos, y por acto de voluntad del legislador se dictaron en los pai-
ses beligerantes numerosas leves especiales que no son ofra cosa que
la consagracién de la teoria de la imprevisién. La Ley Faillot dic-
tada en Francia en el afo de 1918, para los servicios publicos, fue
la consagracién legislativa de la teoria de la imprevisién en materia
de contratos administrativos. Y en las respectivas exposiciones de mo-
tivos de tales leyes especiales se hace referencia a varios de los ar-
gumentos va cldsicos, de equidad, de buena fe, de cuasi-imposibilidad,
que se esgrimieron con motivo de la cldusula “rebus sic stantibus”
y de las teorias aparecidas sucesivamente, no son otra cosa que va-
riantes o complementos de la cldusula.

LA IMPREVISION EN EL DERECHO EUROPEO

Un argumento podercso a nuestro entender, que demuestra que
la teoria de la imprevision puede ser admitida como institucién de
derecho comin, consiste en la acogida favorable que ha tenido en
paises cuyo ordenamiento juridico es andlogo al que rige en Vene-
zuela. En efecto, el legislador italiano ha incorporado dicha teoria en
el Cédigo Civil de 1942, y ya antes de tal suceso una corriente im-
portante, apoyada en autorizados tratadistas y en numerosas senten-
cias, habia preparado el terreno para la consagracién legislativa de
la teoria.

En Espafia, donde no ha sido atin objeto de reconocimiento le-
gislativo, la teoria ha sido admitida, con matices diversos y en varios
grados de intensidad, en sentencias del Tribunal Supremo, lo cual
la convierte en una institucién que puede ser aplicada por los tribu-
nales sin temor de incurrir en el vicio de ilegalidad. La referida ju-
risprudencia del mads alto Tribunal espafiol es de particular interés
para los jueces y juristas venezolanos, por cuanto la situacién del
ordenamiento juridico de nuestro pais es idéntica a la que se pre-
senta en Espafia, a saber: la de no existir normas como los articulos
1.467 y siguientes del Cédigo Civil italiano, pero donde el sistema
juridico y codificacién civil v mercantil tienen una estructura en
todo semejante a la nuestra, particularmente en el terreno de los
principios y de las doctrinas generales. En efecto, el Cédigo Civil es-
paiiol, lo mismo que ocurre con el Cédigo Civil Venezolano proceden
del Cédigo Napoleén, a lo menos en forma indirecta. Por tanto, el
problema que ha de resolver el juez espafiol con respecto a la teoria
de la imprevisién es igual al que se presentaria a un juez venezolano.
Hay motivos, pues, para esperar que elevado ante nuestra Corte Su-
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prema un caso de imprevisidn, se vea impulsado el alto tribunal a
acoger la teoria por razones andlogas a las que han determinado al
Supremo de Espafia a admitirla, en varios fallos importantes. Hay sin
embargo una diferencia en cuanto a la situacién del ordenamiento ju-
ridico espafiol que juega en favor de la admisién de la teoria, como
institucién general. Tal diferencia consiste en que la teoria de la
imprevisién ha sido consagrada en leyes especiales espafiolas, como
lo ha sido también en casi todos los paises que han sufrido los efectos
de conflagraciones mundiales o locales, pero es de observar que tales
precedentes legislativos no han sido alegados por el Tribunal Supremo
de Espafa en la parte motivo de sus referidas decisiones.

Asimismo, en Alemania han venido abogando en favor de la
teoria algunas de las grandes autoridades, de fama internacional, que
ha tenido ese pais en el Derecho privado, tales como Windscheid y
Eneccerus, y también hay varias especies de jurisprudencia, emanadas
del Tribunal Supremo de ese pais, donde se admite la teoria. Debe-
mos mencionar también importantes antecedentes legislativos, anterio-
res al Cédigo Civil del Imperio Aleman.

Finalmente mencionemos la admisién de la teoria como insti-
tucién general de derecho comin por el Cédigo Civil de Polonia.

EL CODIGO CIVIL POLACO

Este Cédigo, promulgado en 1935, fue el primero en convertir
la teoria de la imprevisién en una norma juridica de caricter gene-
ral, utilizando la férmula de la cldusula “rebus sic stantibus”. Es la
norma contenida en el articulo 269 de dicho Cddigo, que dice asi:
“Cuando por consecuencia de sucesos excepcionales, tales como la
guerra, epidemia, pérdida total de las cosechas y otros cataclismos na-
turales, la ejecucién de la prestacién chocaria con dificultades exce-
sivas o amenazaria a una de las partes con una pérdida exorbitante
que las partes no han podido prever desde la conclusién del con-
trato, el tribunal puede, si lo juzga necesario segtn los principios de
la buena fe, v después de haber tomado en consideracién los inte-
reses de las dos partes, fijar el modo de ejecucién, el monto de la
prestacién, y ain pronunciar la resolucién de la convencién.”

EL NUEVO CODIGO ITALIANO

Entre las naciones de tradicién jus-romanista, ha sido Italia la que
en el nuevo Cdédigo Civil, promulgado en 1942, ha tenido el honor
de crear por primera vez una institucidn completa en torno de la
teoria de la imprevisién, elaborada con notable perfeccién juridica,
en los articulos 1.467 y 1.468. El primero se refiere a los contratos con
prestaciones reciprocas de ejecucién continuada, periédica, o diferida;
y el articulo 1.468 se aplica a los contratos con obligaciones de una
sola parte. En el primer caso se autoriza la resolucién del contrato
o la modificacién equitativa del mismo, mediante oferta de la parte
perjudicada; en el segundo caso se puede exigir una reduccién de la
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prestacién o una modificacién para reconducir el contrato a la equi-
dad. El supuesto de hecho de la institucién estd integrado por dos ele-
mentos. Primero, que la prestaciéon se haya convertido en excesiva-
mente onerosa, y, segundo, que ello se deba a sucesos extraordina-
rios € imprevisibles y no al drea normal del contrato.

Esta importante creacién legislativa ha desencadenado una co-
rriente de doctrina de notable valor. Sefialemos particularmente la
monografia del Profesor Augusto Pino intitulada “La excesiva one-
rosidad de la prestacién”, a la cual hacemos varias referencias, y la
monografia intitulada “La excesiva onerosidad en la ejecucién del
contrato”, por De Martini, fuera de otros trabajos que se destacan
por la profundidad del andlisis juridico.

FUNDAMENTO TECNICO DE LA TEORIA DE LA IMPREVISION

Hay una necesidad técnica de relacionar con algin elemento
estructural del contrato la férmula de revisidn que vaya a ser utili-
zada, sea ésta la cldusula “rebus sic stantibus”, el principio de la
presuposicidn, o el principio de la supervencién o bien cualquiera otra
teorfa. Tal necesidad surge cuando no existe norma legal que consagre
la teoria como principio general, como en Italia y en Polonia, segiin
el Cédigo de 1935.

La aludida necesidad se ha intentado satisfacer vinculando las
referidas instituciones de revisidn contractual al consentimiento, o
bien a la causa del contrato.

La tesis que se apoya en el consentimiento estd sujeta a cri-
tica, alegdndose que se trataria de una voluntad técita, o presunta, o
ficticia. En otras palabras, de una voluntad no declarada y tal vez
de una voluntad inexistente. Ademds, es rechazada como cuestién de
principio por parte de los que niegan el “dogma de la voluntad”
(Willens Dogma), para quienes la voluntad de los contratantes no
es la dnica fuente de obligaciones contractuales. Sostienen éstos que
una vez constituido el contrato, él se convierte en una institucién
en cierto modo auténoma, dotada de dinamismo propio, origen de
relaciones que surgen automdticamente por efecto de la coexistencia
de diversos vinculos entre las mismas partes. Se formaria por decirlo
asi, “‘un continuo contractual”’ para aprovechar esta expresién de la
ontologia, pertinente al mundo fisico.

También la tesis que busca sostén en la causa del contrato sus-
cita discusiones. Para que la causa pueda servir de base a las alu-
didas instituciones, hay que definirla como la funcién del contrato
considerado éste como instrumento de intercambio, y ver en ella el
punto de aplicacién de los requisitos que debe llenar el negocio
juridico para desempefiar rectamente su papel de érgano encauzador
de la actividad econémica. La causa, asi considerada, ha de existir
no solamente en el momento de la formacién del contrato sino que
ha de acompafarlo durante toda su vigencia. En el Cédigo italiano
se acoge como principio general para los contratos, exceptuando los
aleatorios, que el sacrificio patrimonial de cada parte debe ser ade-
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cuado al sacrificio de la parte contraria. l.a doctrina ha considerado
que esta adecuacién responde al concepto de causa, por ser la ade-
cuacién de ambos sacrificios una condicién necesaria para que el
contrato pueda desempefiar su fin econdémico y social.

Esta teoria se ha criticado por la misma razén por la que fue
rechazada por varios autores la teoria neo-causalista de Capitant, o
sea, porque la causa, segin se alega, es elemento requerido (nica-
mente para la formacién del negocio, y que una vez constituido éste,
la causa no puede seguir teniendo influencia sobre la vida del con-
trato, ni sobre el contenido y modo de ejecucién de las obligaciones.
Al efecto se hace el razonamiento siguiente: Las obligaciones deri-
van del contrato, y éste, en el instante mismo en que se perfecciona,
adquiere autonomia y existencia por si mismo, independizdndose de
los materiales con que se construyé. Por consiguiente, no hay rela-
cién técnica entre la causa (que sélo sirvié para formar el contrato y
cuyo papel termina al perfeccionarse éste), y la existencia posterior
de las obligaciones derivadas del contrato. Ellas constituyen la pro-
yeccién futura del contrato considerado como una entidad total, y
no estdn sujetas a ninguno de los elementos que contribuyeron a for-
matrlo.

Es del caso observar que el nuevo concepto de causa propagado
por Henri Capitant, segiin el cual la causa de las obligaciones es el
fin perseguido por cada parte al contratar, no obstante las innega-
bles ventajas practicas que presenta, no ha logrado destronar la teo-
ria cldsica, segiin la cual cada obligacién tiene por causa en los con-
tratos sinalagmaticos la obligacién de la parte contraria.

El concepto de causa que serviria de cimiento a la teorfa de la
imprevisién seria enteramente novedoso, mas distante todavia del con-
cepto clasico que el propugnado por Capitant. Y, lo que es mds
importante, ya no seria causa de las obligaciones, sino causa del
contrato, es decir, que abarcaria el contrato entero, considerandolo
como una entidad dnica, y no se referiria a cada una de las obli-
gaciones que nacen de él. Esta “causa del contrato” resulta definida
en el siguiente parrafo del profesor Pino: ‘... El cambio, conside-
rado como merecedor de tutela, se hace sub specie juris, ‘contrato’
de cambio vy su aptitud para ser tutelado constituye la causa del reco-
nocimiento juridico...” Ahora bien, la aptitud del cambio para ser
tutelado dependerd de la funcién econdémica y social que deba cum-
plir. Se consideraria entonces que el cambio no cumple una funcién
econémica sana y util sino cuando hay una cierta adecuacién o equi-
valencia entre los sacrificios patrimoniales que deban soportar las di-
versas partes. Si, por el contrario, el contrato se convierte en causa
de ruina para una de las partes, entonces deja de cumplir una fun-
cién econdmica y social conveniente, haciéndose indigno de la tutela
juridica, y quedando, por tanto, desprovisto de ‘“‘causa”.

Es de observar que este concepto de causa viene a coincidir con
el que utiliza sistemdticamente la jurisprudencia francesa para anular
por “causa ilicita” contratos que en si mismos son perfectamente le-
gales (como por ejemplo el de arrendamiento de una casa), pero
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cuyos modviles, exteriores al contrato, son ilicitos. (En el ejemplo, el
inmueble arrendado se destinaba a alojar una industria prohibida.)

LA NOCION DE EXCESIVA ONEROSIDAD

El hecho que determina la aplicacién de la teorfa de la impre-
visién es el de que la obligacién del deudor se haya convertido en
excesivamente onerosa. (Cudl es el significado preciso de la nocién
de excesiva onerosidad? O, dicho en otras palabras, (cudl es el pun-
to a partir del cual la prestacién del deudor puede calificarse como de
onerosa €n exceso?

Primera tesis—FEl término de comparacién para medir el grado
de onerosidad es el sujeto deudor. La onerosidad seria excesiva cuan-
do la carga de la obligacién resultara demasiado pesada para el deu-
dor, en el sentido de que le exigiria un esfuerzo exagerado con rela-
cién a sus posibilidades econémicas.

Se supone que en el momento de contratar el sacrificio del deu-
dor tenia una determinada dimensién, con relacién a su patrimonio,
a su poder econémico, y luego, en el momento de ejecutar la pres-
taciéon prometida, ese sacrificio se habia convertido en excesivo, o
sea, que se habia alterado profundamente la proporcién entre el es-
fuerzo del deudor, estimado y aceptado por éste en el momento de
contratar, y la ventaja que el contrato debia proporcionarle. La alte-
racién de esa relacion se habia verificado en el sentido de un au-
mento desporporcionado en el sacrificio exigido al deudor, para
obtener el mismo resultado.

Segunda tesis.—La medida de la onerosidad estd en la magni-
tud de la prestacién. Habrd excesiva onerosidad cuando para obtener
la ventaja prometida, es necesario efectuar una prestacién cuyo valor
resulta desproporcionadamente mayor del que era en el momento
de contratar.

Como se ve, en el primer caso se adopta un criterio subjetivo.
dependiente del sujeto deudor; en el segundo, el criterio es objeti-
vo, por tratarse de una comparacién entre dos relaciones de valores.
objetivamente considerados.

Seglin el concepto subjetivo de onerosidad, la extrema dificul-
tad viene a equipararse a la imposibilidad absoluta, en el sentido de
que también produciria la exoneracién del deudor: asi como por el
derecho positivo el deudor queda libre de la obligacién cuando
se ha hecho imposible el cumplimiento, asimismo quedara libertado
cuando tal cumplimiento se haya convertido en excesivamente one-
roso, o extraordinariamente dificil.

Parte de la doctrina y jurisprudencia italianas han considerado
(con anterioridad al nuevo Cédigo Civil) que era indispensable exo-
nerar al deudor en caso de extrema dificultad. Asi como se ha admi-
tido siempre que el deudor no estd obligado a llegar al punto de
comprometer su integridad fisica porque el respeto a la persona se
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coloca, juridicamente hablando, por encima de la necesidad de pagar
la deuda a causa de ser ésta de un valor puramente patrimonial que
debe ceder ante el derecho superior de la personalidad, asimismo,
el deudor no puede ser constrenido a cumplir cuando el cumplimien-
to lo lleva a la ruina, o le impone realizar esfuerzos extraordinaria-
mente dificiles. Al lado del concepto de imposibilidad absoluta, se
cred el de imposibilidad econdmica y el de extrema dificultad, equipa-
rando entre si las tres figuras, por cuanto todas ellas producirian la
liberacién del deudor.

La excesiva onerosidad considerada objetivamente vendria a ser
de la misma especie que la imposibilidad absoluta. l.a variacién se-
ria de grado pero no de esencia. En ambos casos habria que consi-
derar la situacién objetiva, prescindiendo de la situacién del deudor.
Como lo dice Vassalli, “la diferencia entre imposibilidad objetiva
y absoluta de la prestacién, y excesiva onerosidad, se reduce a una
diferencia de intensidad, tratdndose en una y en otra hipdtesis de
causas que prescinden de la figura del deudor concreto”,

LA CUESTION DE LOS RIESGOS

Es cosa admitida y consagrada en la ley que el deudor queda
exonerado cuando es imposible dar cumplimiento a la obligacién. El
hecho material de la imposibilidad surte el efecto juridico de extin-
guir la obligacién. Se ha dicho que ello “responde a un principio de
orden ldgico”. Sin embargo, si se quisiera respetar por encima de
todo la eficacia de las relaciones contractuales, podria mantenerse la
obligacién del deudor, atin en caso de imposibilidad, permitiéndole
hacer una prestacién sustitutiva, como por ejemplo el pago de una
suma de dinero que representara el valor de la prestacién conver-
tida en imposible. En otras palabras, una indemnizacién equivalente
al valor de la prestacién, o bien al de los dafios y perjuicios que se
causaran al acreedor por la falta de cumplimiento. Sin embargo, la
ley (y la doctrina) han escogido el camino més simple de dar por
extinguida la obligacién del deudor y correlativamente autorizar la
resolucién del contrato. Esa liberacién automética en caso de impo-
sibilidad no favorece al deudor en un contrato bilateral, porque le
quita el derecho de obtener la contraprestacién, la que para él debia
ser mds valiosa. De lo contrario no habria convenido en el cambio de

prestaciones, Por eso se dice que el riesgo del contrato lo soporta el
acreedor.

Acogiendo la teoria de la imprevisién en caso de onerosidad
excesiva sobrevenida, tanto conforme al criterio subjetivo como en
el criterio objetivo (el que se funda en la relacién de valor entre
las prestaciones reciprocas), un primer camino seria el de proceder
como en caso de imposibilidad absoluta: exonerar al deudor, con la
consecuencia inevitable: la resolucién del contrato. La segunda via,
que consideramos preferible aunque reconocemos que no siempre es
hacedera, seria la modificacién del contrato, su reduccién a lo equi-
tativo (reductio ad aequitatem). El Juez modificaria las obligacio-
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nes reciprocas, a fin de restablecer el equilibrio originario. Creemos
que esta segunda solucién es la mas deseable tanto desde el punto
de vista juridico como en lo econdmico-social, por cuanto se logra
mantener el contrato, que es el fin primordial en esta materia. En el
caso de la imposibilidad absoluta tal solucién no seria equitativa.
En efecto, la nica manera de mantener el contrato serfa permitir al
deudor cuya obligacién se ha hecho imposible de cumplir, hacer una
prestacién equivalente, o bien dejar al acreedor la opcidén de exi-
girla, a cambio de soportar el sacrificio contractual originario.

Un principio basico originado en la moral y en la equidad, es
el de que el riesgo que comportan los acontecimientos imprevisibles
y extraordinarios, debe ser soportado equitativamente por todos los
contratantes. La antigiia regla de favorecer sistematicamente al deu-
dor (favor debitoris), estd abolida del Derecho moderno por cuanto
ya no responde a la realidad econémica en el mundo actual; y ade-
mas, porque carece de eficacia cuando se trata de negocios sinalag-
maéticos, en donde los contratantes son, a la vez, deudores y acree-
dores.

Un concepto contempordaneo bastante aceptado, formulado por
René Demogue y también por Santoro-Passarelli, apunta a la exis-
tencia de una solidaridad entre los contratantes, la cual estaria orien-
tada hacia la realizacién del fin del contrato. Las diferentes partes
serfan “‘como participes entrambos de la misma comunidad”. El inte-
rés del uno no deberia subordinarse al interés del otro, si tal subor-
dinacién chocara contra la solidaridad contractual.

El profesor Augusto Pino rechaza la equiparacién de la extrema
dificultad con la absoluta imposibilidad diciendo al efecto lo siguien-
te: “Conceder relieve a la dificultad equivale pricticamente debilitar
la fuerza de los vinculos juridicos, obteniendo asi un resultado en
profundo contraste con las actuales exigencias sociales. Es mds nece-
sario consolidar que relajar los vinculos juridicos, para evitar el triste
fenémeno de la progresiva debilitacién de los Institutos juridicos, que
parece haber caracterizado los tiempos modernos.”

LAS CAUSAS DE LA EXCESIVA ONEROSIDAD

Estas causas han de consistir exclusivamente en acontecimientos
extraordinarios e imprevisibles. Entendemos que lo extraordinario y
lo imprevisible de un suceso son conceptos relativos que deberan
apreciarse en relacién con las circunstancias del contrato, las de la
persona del contratante y ain con otros elementos que contribuyan a
situar el contrato en el campo juridico-econémico.

Los dos calificativos, el de extraordinario y el de imprevisible,
remiten al binomio de conceptos que hemos encontrado repetidos
en nuestro estudio, o sea el de lo objetivo y el de lo subjetivo. Suceso
extraordinario es el que se aparta de lo normal, el que estd fuera del
orden comiin. Ahora bien, este orden es un concepto esencialmente
objetivo que se determina mediante la experiencia general. En cam-
bio creemos que lo previsible viene a ser aquello que el individuo
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medio, situado en la profesidn respectiva y demds circunstancias que
rodean el caso, es capaz de prever. El elemento de previsibilidad, es
pues, relativo y subjetivo.

Se requiere el concurso de ambas circunstancias, es decir, que la
causa de la onerosidad excesiva haya sido extraordinaria y a la vez
imprevisible. Un acontecimiento puede ser imprevisible sin llegar
a ser extraordinario y a la inversa un acontecimiento realmente ex-
traordinario podia haber sido previsto por indicios premonitorios
que fueran conocidos por las partes para el momento en que cele-
braron el contrato. En esos casos no habria lugar a aplicar lo teoria
de la imprevisién, por cuanto las dos circunstancias que hemos apun-
tado no habrfan concurrido para producir el supuesto bésico de la
Institucién de que tratamos.

ELEMENTOS JURIDICOS QUE ENTRAN EN JUEGO
EN LA IMPREVISIBILIDAD

La imprevisibilidad es una condicién resultante de una situacién
de hecho intervenida por un deber juridico.

En cuanto a los conocimientos del contratante, que son un fac-
tor para apreciar la imprevisibilidad, el elemento juridico radica en
la presuncion de que él posee los conocimientos inherentes a su
profesién u oficio. Habrd que referirse no a los conocimientos que
realmente tenga el contratante sino a los que debia de tener, y los
cuales, por tal deber, dan lugar a una presuncién de aptitud de pre-
vision a la cual debe atenerse el intérprete del negocio.

En segundo lugar la previsién efectiva dependerd del grado en
que el contratante utilice sus conocimientos, es decir, a la aplicacién
que haga de su criteric e ilustracién para representarse mentalmente
la forma como el contrato se desarrollard cn el futuro. A esta con-
ducta que el contratante haya seguido para la formacién del vinculo
se aplica un elemento juridico ain mas importante que el anterior-
mente referido. Dicho elemento estid constituido por la necesidad de
observar la conducta de un buen padre de familia o sea, de poner
la diligencia neccsaria para, con los conocimientos que se poseen, pre-
ver las contingencias que puedan afectar en el futuro las prestaciones
estipuladas.

En resumen, lo extraordinario se apreciard con un criterio obje-
tivo para saber si un suceso se aparta o no de lo natural o comtn;
no cabe aplicar alli ninguna norma o principio juridico. En cambio,
en cuanto a la imprevisibilidad del suceso, ocurre lo contrario. La
medida de la previsibilidad resultard de dos elementos juridicos a sa-
ber: la presuncién de que el contratante posee los conocimientos in-
herentes a su oficio; y la obligacién de actuar con la diligencia de
un buen padre de familia al ejercitar la aptitud de previsién.

Lo extraordinario v lo imprevisible son el cimiento de la teorfa
de la imprevisién como institucién de equidad. No seria equitativo
conceder la resolucién ni la revisién del contrato cuando la onero-
sidad excesiva sea debido a un suceso ordinario, porque siendo éste
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necesariamente previsible habria habido negligencia del contratante
en no calcular de antemano sus efectos. Lo extraordinario vendria
a valer simplemente como factor de presunta imprevisibilidad, en el
cual viene a resumirse en ultimo término el fundamento de equidad
de la institucién.

En relacién con el concepto de la onerosidad excesiva ha sido
muy usada la expresidn “equilibrio econdémico de las prestaciones”.
Este equilibrio no puede significar una ecuacién aritmética. Dicho
equilibrio ha de entenderse, desde el punto de vista contractual, como
la relacién entre los valores de las prestaciones tal como ha que-
dado fijada en el contrato. El acuerdo de voluntades crea un equi-
librio juridico, o mds concretamente, establece una equivalencia juri-
dica entre la prestacién y la contraprestacién. Esta equivalencia ju-
ridica es paralela a la relacién aritmética entre los valores respecti-
vos y no coincide con ella, primeramente porque cada contratante
puede disponer de los bienes v servicios que constituyen su presta-
¢ién por el precio que a bien tenga v en segundo lugar porque las
diferencias que existen entre el valor econémico de la prestacién y
el de la contraprestacién puede estar compensada con otras ventajas
resultantes del propio contrato. En sintesis, una excesiva onerosidad
establecida por los mismos contratantes, integrada en el mismo con-
trato, quedaria protegida por el respeto a la palabra empefniada. Sola-
mente la excesiva onerosidad sobrevenida vy extrafia por tanto a la
voluntad de los contratantes, dard lugar a aplicar la teoria de la
imprevision.

La voluntad de los contratantes no establece una igualdad de va-
lores econdmicos. Por el contrario, para cada parte el valor de la
prestacién que espera recibir es superior al valor de la obligacion
que se obliga a prestar y es por ese motivo por lo que celebra el
contrato. Ademds del valor econémico objetivo de la prestacion, existe
respecto de cada contratante el valor subjetivo de utilidad, es decir,
la ventaja que representa para él la contraprestacién. No existiendo
un patrén comtin de medida que pueda servir para estimar cuantita-
tivamente ese valor de utilidad, que es variable en cada individuo,
serd imposible establecer una ecuacién aritmética entre la utilidad
subjetiva de la prestacién y la de la contraprestacion.

El llamado equilibrio de las prestaciones viene a ser, pues, un
resultado del acuerdo de voluntades, que establece una equivalencia
juridica entre prestacién y contraprestacién. La relacién entre el va-
lor econémico de ambas se convierte por voluntad de los contratan-
tes en una ecuacién juridica, aunque no haya medio para expresar
esa igualdad en términos de cantidad.

(PODRA EL JUEZ APLICAR LA TEORIA DE LA IMPREVISION
A PESAR DE QUE NO EXISTA TEXTO LEGAL QUE PARA ELLO
LO AUTORICE EXPRESAMENTE?

Creemos que esa posibilidad legal existe. Hay ciertos prinpipios
que estdn reconocidos en el ordenamiento juridico por medio de
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normas positivas, y ellos permiten al juez aplicar la teoria de la
imprevisién sin incurrir en ilegalidad. Consideramos que el magis-
trado no solamente puede sino que debe hacerlo, porque el dinamis-
mo de los fenémenos econdémicos actuales y las mayores reper-
cusiones que tienen en la sociedad contemporanea los acontecimientos
politicos y sociales, hacen necesaria la aplicacién de la teoria.

LA IMPOSIBILIDAD DE EJECUCION

Primeramente el concepto de imposibilidad de cumplimiento de
las obligaciones, que incluye las nociones de caso fortuito y de fuerza
mayor. Por el articulo 1.271 del Cédigo Civil se exonera al deudor
de la obligacién de pagar dafios y perjuicios tanto por inejecucién
o el retardo proveniente de una causa extrafia que no le sea imputable,
aunque de su parte no haya habido mala fe. Este articulo establece
incuestionablemente un principio general segin el cual si el cum-
plimiento o el retardo son efecto de una causa extrafia no imputable
al deudor, no comprometen la responsabilidad de éste. Ahora bien,
en el citado articulo no se requiere que la causa extrafia haya creado
una imposibilidad absoluta y ni siquiera exige que la causa extrafia
haya sido la causa tnica y exclusiva de la inejecucién o el retardo.
Ante el silencio de la ley, queda el juez en libertad de apreciar sobe-
ranamente el grado de intensidad de la relacién de causalidad que
vincule el retardo o el incumplimiento con la causa extrafia. Tal rela-
cién de causalidad deberd ser analizada por el magistrado a través
de la lente de lo juridico, lo cual significa primeramente que estaria
fuera de lugar una apreciacién puramente material o fisica de la
relacién de causalidad. Se trata de una relacién conceptual, y, dentro
de ese plano, habrd que circunscribirse a lo conceptual juridico, es
decir, que deberd apreciarse la relacién de causalidad tomando en
cuenta los efectos juridicos del andlisis que se estd haciendo; se apre-
ciard la relacién con miras a establecer si es juridico o no, admitir
como existente la relacién, a la luz de los principios que informan el
ordenamiento en la materia de las obligaciones contractuales.

Bien puede considerarse que la imposibilidad absoluta, exigida
por muchos autores, especialmente franceses, es un concepto que
pertenece al orden material y no al orden juridico directamente. La
imposibilidad absoluta no se convierte en categoria juridica sino a
través de los efectos juridicos que le son peculiares y que resultan de
la situacién de hecho que crea tal género de imposibilidad; pero sos-
tenemos que tal situacién, considerada en si misma, no ostenta nin-
guna naturaleza juridica especifica.

Cuando la jurisprudencia o la doctrina exigen que la imposi-
bilidad que causa la inejecucién o el retardo en el cumplimiento de
la obligacién sea una imposibilidad absoluta, lo hacen no en virtud de
ningdn principio juridico ni mucho menos de una norma de derecho
positivo (que en el Cédigo Civil venezolano no existe) sino tnica-
mente por una razén de prudencia, es decir, de orden practico. En
otras palabras, no porque sea la tnica solucién juridica posible, sino
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tan s6lo porque consideran ser la mas conveniente desde un punto de
vista exclusivamente pragmatico.

Planteado el problema en el terreno de lo conveniente y de lo
practico y por cuanto no existe ninguna norma de derecho positivo
que exija la imposibilidad absoluta, queda el juez en libertad de exo-
nerar al deudor cuando a su juicio, la imposibilidad econdémica o la
extrema dificultad de orden social o politico creada por aconteci-
mientos extraordinarios e imprevisibles, constituyen a su juicio una
situacién de imposibilidad juridica que de acuerdo con principios
generales reconocidos por el ordenamiento son suficientes para exo-
nerar al deudor de la obligacién de pagar dafios y perjuicios.

LA EQUIDAD COMO FUNDAMENTO DE LA TEORIA
DE LA IMPREVISION

El concepto de equidad es fuente positiva de derecho en el orde-
namiento juridico venezolano. La aplicacién més notable de este con-
cepto la encontramos en el articulo 1.160 del Cédigo Civil que obliga
a las partes contratantes a atenerse a las consecuencias que segln
la equidad deben derivarse de las estipulaciones convenidas. Ello im-
pone la necesidad de dar al concepto de equidad un significado
técnico suficientemente preciso a fin de que el juez pueda utilizarlo
como instrumento para determinar el contenido de un contrato.

Consideramos que la equidad en materia contractual consiste en
mantener cuanto mas sea posible la equivalencia entre las prestacio-
nes, a fin de que todo sacrificio impuesto al deudor esté suficiente-
mentes compensado por la ventaja que obtiene a cambio de tal sa-
crificio. La excesiva onerosidad sobrevenida consiste en una altera-
cion profunda en la relacién que habia entre el valor de la pres-
tacién y el valor de la contraprestacion en el momento en que se
contraté, y entre los respectivos sacrificios impuestos a las partes.
Debemos suponer que en ese momento dichos valores habian sido
estimados como equivalentes por los contratantes. Luego por algin
acontecimiento extraordinario e imprevisible tal equivalencia desapa-
rece. Una de las dos prestaciones se encarece a tal punto que el obli-
gado a hacerlo no habrd de recibir en cambio sino una prestacion
de valor muy inferior; o bien situdndonos en el terreno subjetivo,
resultard que el sacrificio impuesto al deudor sea convertido en ex-
traordinariamente gravoso para él. Mantener rigurosamente la vigen-
cia del contrato obligando al deudor a cumplir todo lo que habia
prometido, sin parar mientes en la alteracién sobrevenida, sea en la
relacién de valores entre lo que se da y lo que se recibe, sea en el
sacrificio impuesto al deudor, serfa contrario a la equidad, puesto
que ella consiste precisamente en el mantenimiento del equilibrio entre
las prestaciones, tanto en sus aspecto objetivo, del valor econémico de
las mismas, como en el aspecto subjetivo, del sacrificio que se impone
a cada uno de los contratantes.

Es un sélido fundamento juridico este de la equidad, sin tomar
en cuenta que también responde a una profunda necesidad moral.



Bastenos con el valor que tiene la equidad como principio juridico,
en vista de estar incorporado al ordenamiento positivo venezolano
inclusive a través de importantes articulos del Cédigo Civil. Segin el
autorizado tratadista espafol Federico De Castro la infraccién de la
equidad puede ser motivo de recurso de casacién. Ella estaria tacita-
mente incluida en los principios generales del Derecho a los cuales
se remite el articulo 4° del Cédigo Civil.

Es del caso afiadir que en la exposicién de motivos del nuevo
Cédigo Civil italiano se hace referencia a la equidad como uno de
los méviles que impulsé al legislador a reconocer en ese moderno
Cdédigo la teoria de la imprevisién. Y la mayor parte de la doctrina
italiana estd acorde con que los articulos 1.467 y siguientes donde
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se consagra dicha teoria han sido dictados por motivos de equidad.

Sin embargo no deja de ser significativo que en dichos articulos
no se hace referencia expresa al concepto de equidad. Por tanto la
relacién que tiene este concepto con las aludidas normas positivas,
es una relacidn subyacente, que se encuentra en ¢l terreno de los
principios, pero no una relacién técnica que deba hacerse sentir ne-
cesariamente al dar aplicacién a dichas normas.

El tratadista De Page, adversario de la teoria de la imprevisién
por razones de seguridad, reconoce lo siguiente en su “Tratado Ele-
mental de Derecho Civil Belga”, Tomo I1, pag. 437: “Se observard
de esta manera que la teoria de la imprevisién, cuyo fundamento en
equidad es indiscutible, no ha sido rechazado en si.” (Subrayado
nuestro.) El mismo autor admite (pdg. 435 del mismo tomo) que el
juez queda autorizado para eliminar una cldusula contractual cuando
“destruye el objeto o la economia misma del contrato”, norma que
cabria aplicar cuando la destruccién del objeto o de la economia del
contrato se produce por consecuencia de acontecimientos extraordina-
rios e imprevisibles.

¢(Cémo podria definirse el concepto de equidad que el juez tiene
que aplicar al contrato por imponérselo asi el articulo 1.160 del Cé-
digo Civil? Segin De Page, “ella corrige la ley en la medida en que
ésta se revela imperfecta o deficiente. Blackstone, considerado como
el mayor jurisconsulto inglés del siglo XVIII, es digno de citarse en
esta materia por cuanto la equidad es reconocida en el Derecho an-
glosajéon como el elemento primordial en el ordenamiento juridico.
Refiriéndose a los diferentes fundamentos de las leyes de Inglaterra
afiade: ““... ademds de lo cual se ha hecho frecuente apelacion a la
equidad para ayudarlas, moderarlas o explicarlas. Lo que es la equi-
dad, y como su verdadera esencia hace imposible reducirla a reglas
establecidas, ha sido demostrado en la seccién precedente. En conse-
cuencia, agregaré Gnicamente que hay tribunales de la especie esta-
blecidos para beneficio del stbdito, para corregir y dulcificar el rigor
del Derecho cuando, en razén de su generalidad pesa demasiado du-
ramente en casos particulares; para descubrir y desenmascarar frau-
des latentes que el derecho no puede alcanzar, creciendo de la mi-
nucia necesaria a tal efecto; para sancionar la ejecucién de tales cues-
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tiones de fe y de confianza que son obligatorias en conciencia aunque
quizd no estrictamente legales v, en resumen, para acordar recurso
en todos los casos en que bona fide se imponen esos recursos. Tal es
la labor de nuestras cortes de equidad.”

El propio De Page, explicando el contenido de la nocién de la
equidad dice: “La aplicaciéon demasiado estricta del Derecho queda
y debe quedar siempre proscrita... El Derecho debe, en otros tér-
minos, aplicarse con flexibilidad, con comprensién, con mesura. Es
en la equidad que este principio encuentra su origen, y una de las
manifestaciones mas notables en nuestra época, es la teoria del abuso
de los derechos.”

EL PRINCIPIO DE LA BUENA FE COMO BASE DE LA TEORIA
DE LA IMPREVISION

Si nos preguntamos qué significa en concreto la frase contenida
en el articulo 1.160 del Cédigo Civil cuando dice que “los contratos
deben ejecutarse de buena fe”’, debemos contestar que la ejecucién de
buena fe consiste en realizar las prestaciones estipuladas de modo
tal que se cumpla de la mejor manera posible la intencién de los
contratantes, es decir, el propésito que los movié a obligarse. Por la
obligacién de ejecutar de buena fe lo prometido, cada contratante
debera respetar la intencién del otro hasta donde tal intencién podia
o debia serle conocida en el momento en que contratd.

La obligacién impuesta por el articulo 1.160 de ejecutar los con-
tratos de buena fe viene a ser antidoto contra una interpretacién pu-
ramente literal del contrato, la que conduciria a una especie de fari-
seismo que bajo la apariencia de ser legalista resultaria en la realidad
completamente antijuridica, por atentar contra la funcién social y
econémica del contrato.

Aunque el articulo 1.160 invoca la buena fe como norma para
la ejecucidon del contrato, pero no como criterio de interpretacion
del mismo, creemos que ello no disminuye la importancia que tiene
la buena fe cuando se trata de determinar el contenido de las obli-
gaciones contraidas. En efecto, si admitimos que la obligacién de
ejecutar de buena fe los contratos consiste en la necesidad de atenerse
en esa ejecucién a la intencién de los contratantes, hemos de admitir,
con mayor razén, que !a buena fe, por ser derivada de la intencién
de las partes, ha de ser también factor determinante para fijar el con-
tenido de las obligaciones. Decimos que con mayor razdn, porque en
el momento de fijar dicho contenido, es decir, en el momento de
contratar, es cuando la intencién adquiere valor juridico, como ele-
mento integrante del consentimiento.

La obligacién de actuar de buena fe, consagrada en el articu-
lo 1.160 del Cédigo Civil es también una base de sustentacién de la
teorfa de la imprevisién en cuanto esta teorfa y especialmente en la
forma de la clausula rebus sic stantibus tiene también la finalidad
de que se cumpla de la mejor manera posible la voluntad de los con-
tratantes.
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Comparemos los dcs principios, el de la equidad v el de la buena
fe, en cuanto justifican ambos la teoria de la imprevisién. La equidad
vincula con el aspecto objetivo de la teoria: equivalencia de las pres-
taciones, funcién social y econémica del contrato. El principio de la
buena fe apunta al aspecto subjetivo: el respeto a la intencién de
los contratantes, el acatamiento del dogma de la voluntad contractual.

No importa mucho que el legislador haya consagrado ambos prin-
cipios tUnicamente con referencia al cumplimiento o ejecucién de las
prestaciones por ser precisamente en ese momento cuando surge para
el deudor el problema de la excesiva onerosidad sobrevenida.

Objeta el comentarista Alfredo Orgaz, citado por Rezzdnico, que
la teoria de la imprevisién deriva de los presupuestos del contrato,
que son anteriores a él, en tanto que la buena fe y la equidad se
aplican a sus consecuencias que son necesariamente posteriores. Sin
embargo el texto del articulo 1.160 permite la siguiente construccién:
las obligaciones contractuales tienen como fuente, por una parte, las
estipulaciones, y, por la otra, las derivaciones de lo estipulado im-
puestas por la buena fe y por la equidad (ademés de las originadas
en los usos o en la propia ley); de modo que esas derivaciones naci-
das de la equidad y de la buena fe obligan a los contratantes, es decir,
a las dos partes de cada relacién juridica que nace del contrato; y no
tienen que consistir, nccesariamente, en cargas adicionales que han
de pesar sobre la parte deudora de la relacién, sino que pueden pesar
también sobre la parte acreedora poniendo limites a sus pretensio-
nes. Conforme a lo expuesto, podriamos formular la norma que tra-
tamos de construir diciendo que la parte acreedora estd obligada a
respetar las consecuencias que se derivan del contrato segln la equi-
dad. Esto querria decir que el acreedor no podré exigir una presta-
ciéon que por excesiva onerosidad sobrevenida se ha convertido en
contraria a la equidad. Y tampoco podrd pretender que el deudor
cumpla con una obligacién que por excesiva onerosidad sobrevenida
estarfa fuera de la voluntad presunta de las partes. La construccién
que proponemos se funda directamente en el texto del articulo 1.160
mediante el recurso técnico de aplicar el concepto de ejecucién del
contrato no solamente al deudor que cumple una prestacién, sino
también al acreedor que la exige, tal como se hace en la frase “via
ejecutiva” y en la frase “ejecutar una hipoteca”. Asimismo aplica-
mos el verbo obligar no sélo a la parte deudora sino también a la
parte acreedora, consistiendo la obligacién de ésta en sujetar su pre-
tension a los términos de lo estipulado, y a las limitaciones que a lo
estipulado imponen la equidad, el uso y la ley. Decimos que el texto
del articulo permite esta construccién porque en él se dice simple-
mente que los contratos obligan, dejando el campo libre al intér-
prete para que establezca el modo de fijar el contenido de las obli-
gaciones y el sujeto a quien vinculan. En virtud de lo que hemos
querido denominar el “‘continuo contractual”, a cada obligacién posi-
tiva que pesa sobre la parte deudora corresponde una obligacién
negativa a cargo de la parte acreedora de no hacerla mis gravosa y
de no traspasar los limites impuestos, como lo hemos dicho, por la
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equidad, el uso o la lev. La hipdtesis del comentarista Orgaz, que
no ve en las obligaciones derivadas de la equidad, el uso o la ley,
sino obligaciones adicionales que vienen a hacer més gravosa la carga
que pesa sobre el deudor, constituye una visién unilateral de la nor-
ma, no justificado por la sana amplitud con que fue redactado el
articulo 1.160 de nuestro Cédigo Civil.

LA TEORIA DE LA IMPREVISION SE FUNDAMENTA EN EL FIN
SOCIAL Y ECONOMICO DEL CONTRATO

“Si han de conciliarse los intereses del hombre y de la sociedad
—problema de todos los siglos— debe reconocerse que el individuo
no puede actuar antisocialmente, y no es dudoso que actia antisocial-
mente cuando ejercita o pretende ejercitar sus derechos en forma con-
traria a los fines sociales v econémicos que motivaron la consagracién
de esos derechos...”

“Aunque Demogue (Les notions fondamentales du Droit Privé)
haya dicho que el mas grande de los ‘desiderata’ de la vida juridica
y social, su motor central, es la necesidad de ‘seguridad’, estimamos
que ese anhelo sélo puede ser valido en circunstancias normales, y
que debe ceder cn circunstancias gravemente anormales y pasar a un
plano secundario ante exigencias de equidad que plantean el dilema
de ejecutar el contrato o someterlo a una revisién razonable, evitando
tales consecuencias. Por ello se ha expresado con razdén que, aunque
es verdad que ‘la fidelidad contractual es el fundamento del comercio
juridico’ debe entenderse que ‘obra en especial manera abusiva quien
se aferra al cumplimiento literal de una obligacién que ha perdido su
alcance y finalidad...’ y quien procede con tal dureza en la eje-
cucidén, que contradice gravemente el sano sentimiento popular (Re-
glas Décima Tercera y Décima Séptima propuestas por la Academia
Alemana de Derecho como normas fundamentales en materia con-
tractual) .”

Los parrafos de Rezzdnico que acabamos de transcribir (pagi-
nas 117 y 118 de la obra citada), hacen referencia a un aspecto im-
portante del problema que la teoria de la imprevisién trata de resol-
ver. Ese problema es el que deriva de la funcién social del contrato.
Dicha funcién es la de servir de molde o cauce juridico para efec-
tuar el intercambio de bienes y servicios. La Institucién juridica del
contrato hace del fenémeno econémico del intercambio un fendmeno
juridico, convirtiéndolo de un acto puramente material en un acto
moralmente respetable; pero ademds la bondad de las normas legales
que rigen el contrato contribuven a que el intercambio realice mds
cabalmente su funcién econdémica.

En efecto, para que cumpla esa funcién es necesario que el
intercambio se efecttie dentro de lo realmente pactado, que cada parte
no se vea constrefiida a dar, a cambio de lo que recibe, sino el.valor
econémico que habia convenido en sacrificar. De lo contrario, el
contrato dejarfa de ser el acto patrimonialmente beneficioso que se
supone ser, y por lo cual el legislador lo consagra como merecedor de
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su tutela. Desde el momento en que el contrato se convierte, por
acontecimientos extraordinarios e imprevisibles, en gravemente perju-
dicial para el patrimonio de uno de los contratantes, deja de ser ins-
trumento de un intercambio econémicamente saludable, y por lo tanto,
deja de cumplir su funcién social, que consiste en fomentar el desa-
rrollo patrimonial de los contratantes. En suma, la equivalencia eco-
némica entre las prestaciones, tal como hubieron de ser estimadas
por los contratanies en el momento de la formacién del contrato, es
un elemento indispensable para que el contrato cumpla con su fun-
ciéon social, como acto patrimonialmente beneficioso para los con-
tratantes.

Ahora bien, paralelamente a la conveniencia econdmica de los
contratantes, existe otra necesidad igualmente imperiosa. Es la nece-
sidad de la seguridad, calificada exageradamente por Demogue, como
acabamos de verlo, como ‘el més grande de los ‘desiderata’ de la
vida juridica y social, su motor central”. Ahora bien, la teoria de la
imprevisién, segin diversos autores, vendria a debilitar la seguridad
contractual. Creemos que esa tesis obedece a una visién unilateral
del concepto de seguridad. La cantidad de seguridad que el con-
trato garantiza debe estar repartida entre el deudor y el acreedor de
cada obligacién. Si se desecha la teoria de la imprevisién se le otorga
al acreedor una seguridad econémica completa, pero tal seguridad va
en detrimento de la seguridad del deudor, a quien se le hace sopor-
tar el riesgo de las contingencias econémicas que puedan resultar de
los acontecimientos extraordinarios e imprevisibles que sobrevengan
antes de ser exigibles las obligaciones que asume. El deudor queda
constituido, por decirlo asi, en un asegurador a prima tinica contra
todos los riesgos econdmicos que puedan acaecer, salvo f(inicamente
los que produzcan una imposibilidad absoluta de cumplimiento.

Por otra parte, el acreedor no puede legitimamente aspirar a ma-
yor seguridad de la que resulte del contrato y de sus circunstancias,
es decir, de las estipulaciones debidamente enmarcadas en el continuo
de hechos pertinentes al contrato que existian para el momento de su
celebracién, y que debieron ser 1dgicamente factores determinantes del
consentimiento.

En rsumen, la teoria de la imprevisién no atenta propiamente
hablando contra la seguridad contractual, sino que sustituye un gé-
nero de seguridad por otro género de seguridad mds amplio. Reem-
plaza la seguridad unilateral del acreedor, concretada a lo literal-
mente prometido, por otro tipo de seguridad, que abarca tanto al
deudor como al acreedor, y que va dirigida a mantener el equilibrio
entre la onerosidad de las prestaciones reciprocas tal como lo habian
concebido los contratantes en el momento en que pactaron.

MODOS DE DAR VIGENCIA A LA TEORIA DE LA IMPREVISION

1. Mediante normas generales y auténomas.—La manera mas
completa y perfecta de introducir la teorfa de la imprevisién en el
ordenamiento juridico, es la de consagrar la teorfa como una ins-
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titucién auténoma mediante preceptos legales de caracter general,
aplicables a las determinadas categorias de contratos, que especifi-
quen los supuestos de hecho respectivos, y sefalen las facultades que
se otorgan al juez, tales como la de resolver el contrato, de modificar
el contenido de las prestaciones, o sus plazos, o sus formas de eje-
cucién. De esa forma, el juez hallard un cauce, trazado de antemano,
que guiard sus pasos con la seguridad que permite la indole de la
materia, y que no serd menor que la que resulta de numerosas nor-
mas legales donde, en asuntos graves, se otorgan al juez amplisimas
facultades para apreciar v resolver.

El camino sefialado es el que eligié el legislador italiano en el
Cddigo Civil de 1942, mediante la Seccidén 32, “‘De la excesiva onero-
sidad”, del Capitulo XIV del Titulo II del Libro IV, articulos 1.467
(contrato con prestaciones correlativas), 1.468 (contrato con obliga-
ciones para una sola parte) y 1.469 (contrato aleatorio).

Las facultades conferidas al juez en esos articulos no difieren
apreciablemente ni en esencia ni en grado de las que se le otorgan,
en materias distintas, en otras disposiciones del mismo Cédigo. Ellos
no consagran principios ‘“revolucionarios” ni rompen la unidad del
edificio del derecho privado en general, ni del derecho de las obliga-
ciones y contratos. Estdn redactados dentro de la mds estricta tec-
nologia juridica, y en ellos culmina un brillante proceso que arranca
de la doctrina y de la jurisprudencia precedentes, habiendo ya pro-
vocado una nueva e importante corriente de doctrina. Asi lo demues-
tran notables comentarios como los de Messineo, Augusto Pino, Brac-
cianti, De Martini, Osilia, y otros. Por otra parte, en favor de la
funcién atribuida al juez en las citadas disposiciones del Cddigo Civil
italiano puede citarse la autoridad de René Demogue (Obligations,
tomo II, N° 724 a 742).

Refiriéndose a la funcién del juez, dice este tratadista: “La mi-
sién que le pertenece, de interpretar las convenciones, es decir, de com-
probar las intenciones comunes de las partes, le conduce a importan-

tes operaciones... a reglamentar los efectos del contrato seglin las
necesidades prdcticas. . . a hacer labor de administrador prudente més
que de intérprete. .., a colaborar més directamente en los contratos

en toda una serie de casos.”

2. Mediante leyes especiales—FEn diversos paises, entre ellos
Francia, Italia, Alemania, Espaiia, Inglaterra, los Estados Unidos, se han
dictado leyes, con motivo de los trastornos econémicos producidos por
las guerras, que constituyen paladinas aplicaciones de la teorfa de la
imprevision. Es digno de observarse que esas leyes no han provocado
las criticas de principio que tradicionalmente se esgrimen contra esta
teorfa. Pareceria, pues. que hay una especie de consenso en favor de
la teoria con tal de que sea aplicada mediante leyes especiales. Con
ello, en el terreno de los principios, queda zanjada la discusién en
favor de la admisién de la teoria. La controversia subsiste inicamente
en su aspecto pragmatico, limitada a la conveniencia de dar al juez
facultades como las que se le conceden en los citados articulos del
Cédigo Civil italiano. Tal problema no es propiamente juridico, sino
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de politica legislativa, y la solucién debera ajustarse a las condicio-
nes peculiares reinantes en cada pais y en cada momento histérico.
Lo que se puede afirmar es que el desarrollo econdémico y social al
crear nuevas situaciones que requieren regulacién juridica, dando lu-
gar a una proliferacién de las leyes especiales, también ha obligado,
correlativamente, a extender el campo de la actuacién judicial, te-
niendo el magistrado que ejercer su soberania en la apreciacién de
los asuntos més diversos.

LA TEORJA DE LA IMPREVISION Y LA NOCION DE JUSTICIA
EN LAS RELACIONES CONTRACTUALES

Se ha afirmado que ‘“quien dice contractual dice justo”. Nunca
podrd haber injusticia en exigir que se cumplan las estipulaciones li-
bremente convenidas. “Volenti non fit injuria”, es decir, que la tesis
de que nunca habrd injusticia en exigir el cumplimiento de lo pac-
tado se basa en la hipdtesis de que el deudor habia convenido libre-
mente en dar cumplimiento a la prestacién cuya ejecucién se le re-
clama. (Hasta dénde es ello cierto? Es evidente que no puede cu-
brirse con el manto del consentimiento ninguna situacién que no
podia conocerse en el momento de contratar. Seria necesario para ello
que el deudor hubiera convenido expresamente en asumir los riesgos
de lo imprevisible, pudiendo incluir en ello la excesiva onerosidad, la
extrema dificultad, o la ruinosa gravosidad. Fuera de esa hipétesis, el
acto de voluntad por el cual el deudor consiente en realizar una pres-
tacién, no puede separarse del contexto de circunstancias reinantes para
el momento de celebrar la convencién, y que eran conocidas por to-
das las partes contratantes.

Como consecuencia de lo expuesto, si exigir al deudor que eje-
cute lo que ha prometido es un acto de justicia, por argumento a con-
trario resulta injusto exigirle que ejecute una prestacién que, por
acontecimientos extraordinarios e imprevisibles, se ha convertido en
una cosa distinta de la convenida.

Toda cosa material al ingresar en el universo juridico se con-
vierte en una cosa juridica. La prestacién prometida por el deudor,
por ser parte integrante de la estructura del contrato, queda trasmu-
tada en una entidad juridica. Consecuencia de cllo es que la pres-
tacién, considerada como tal entidad, estd integrada no solamente
por los actos materiales que se requieren para su realizacidén, sino
también por otros elementos originados en las relaciones que existen
entre dichos actos materiales y las demds circunstancias de contenido
juridico que rodean la persona del deudor, la del acreedor, y en
general, el continuo contractual, como también los derivados del or-
denamiento juridico en general, y particularmente, de las normas de
orden piblico, de las demds normas imperativas, y de las originadas
en las buenas costumbres. De alli, por ejemplo, que no se pueda exi-
gir cumplimiento cuando resultan vulnerados los derechos de la per-
sonalidad (tales como la integridad fisica) o el patrimonio moral, ni
las que exijan un esfuerzo sobrehumano. Asimismo, las prestaciones

que se hayan hecho imposibles estan fuera del campo contractual, por-
que también lo estdn del universo juridico, salvo el caso de que por
estipulacién expresa el deudor haya tomado sobre si el riesgo despec-
tivo, comprometiéndose a satisfacer una indemnizacién, tal como puede
hacerlo un asegurador. Aplicando el mismo principio contenido en
la regla “quien dice contractual dice justo”, se deduce que todo aque-
llo que no estd cubierto por el consentimiento de las partes, queda fue-
ra de la presuncién de justicia que protege las prestaciones estipula-
das. En ese caso se encuentran las prestaciones que hayan sido pro-
fundamente alteradas a causa de acontecimientos extraordinarios e
imprevisibles. Tales prestaciones, por esa radical alteracién en su
onerosidad, gravosidad, o dificultad, han cambiado también en cuanto
al valor juridico que tenian como elemento estructural del contrato.
Han salido de la esfera de obligatoriedad, que se halla circunscrita por
las limitaciones explicitas o implicitas con que fue otorgado el con-
sentimiento. Esa extravasacién de las prestaciones dejan el contrato
en una situacién anormal, que requiere imperiosamente la interven-
cién del juez, tal como lo propugna la teorfa de la imprevisién. La
misién del magistrado consiste entonces en modificar el contenido de
las prestaciones, o la forma de su realizacién, con el objeto de rein-
coporarlas a la estructura del contrato de modo que puedan consi-
derarse presuntamente como conformes a la voluntad de las partes.
Cuando ello no sea posible, declarard terminado el contrato por la
via de la resolucidn.

La teoria de la imprevisién viene pues, a contribuir a que se
mantenga como verdadero el precepto segin el cual “quien dice con-
tractual dice justo”. Mediante la aplicacién de la teoria se evita que
el principio resulte falso, lo cual sucederia si se aplicara el rigor
de la obligatoriedad contractual a situaciones que en realidad no po-
dian haber sido objeto del consentimiento.

LA TEORIA DE LA IMPREVISION Y EL ABUSO DEL DERECHO

Veamos la definicién de abuso del derecho contenida en el se-
gundo apartado del articulo 1.185 del Cédigo Civil: “Debe igualmente
reparacién quien haya causado un dafio a otro, excediendo, en el
ejercicio de su derecho, los limites fijados por la buena fe o por el
objeto en vista del cual le ha sido conferido ese derecho.’

Consideramos que en todo caso de excesiva onerosidad produ-
cida por sucesos extraordinarios e imprevisibles se puede invocar que
el acreedor ha excedido en el ejercicio de su derecho los limites fi-
jados por la buena fe. En efecto, ya hemos sefialado que la buena
fe obliga al acreedor a no exigir prestacién alguna que esté fuera de
lo realmente querido por las partes, y para cuya determinacién habra
que tomar en cuenta las circunstancias que objetivamente considera-
das debieron de actuar como causas determinantes del consentimiento.

El tratadista argentino Alberto G. Spota, frecuentemente citado
por Rezzdnico, considera que la teoria de la imprevisién encuentra
su fundamento preciso en la institucién del abuso del Derecho, tesis
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expuesta en su estudio publicado en Jurisprudencia Argentina 1953-1V-
1930, intitulado “La teoria de la imprevisién contractual y el abuso
de los derechos”.

La citada disposicién legal constituye una prohibicién que en
el campo contractual impide al acreedor exigir del deudor més de lo
que permite la buena fe. Este articulo, al autorizar la accién por dafios
y perjuicios, proporciona al deudor contractual una sancién concreta
al mandato contenido en el articulo 1.160 de ejecutar de buena fe los
contratos. La accién indemnizatoria prevista en el articulo 1.185 cons-
tituye, pues, un arma defensiva con un objeto especifico: la de crear
una sancién, consistente en el pago de dafios y perjuicios, para hacer
respetar la obligacién de someterse a los limites que la conciencia
juridica considera emanados del concepto moral de la buena fe, en
cuanto al modo de ejercer los derechos nacidos de un contrato, lo
que implica un freno a las acciones judiciales respectivas.

El segundo supuesto de la disposicién legal sobre el abuso del
derecho consiste en el hecho de haberse “excedido en los limites
fijados por el objeto en vista del cual ha sido conferido el derecho”.
La teoria de la imprevisidn podria tener cabida también en este segun-
do supuesto de hecho.

En efecto, dentro de la tesis segiin la cual el intercamio de bienes
y servicios es tutelado por el ordenamiento juridico y convertido en
contrato, con fuerza obligatoria, en atencién a la funcién econdmica
y social que desempefia ¢l intercambio, tenemos que si el contrato de
que se trate no realiza esa funcién econdémica y social a causa de ha-
berse roto el equilibrio entre las prestaciones, entonces cabria afirmar
que el acreedor al reclamar la ejecucién de una prestacién convertida
en excesivamente onerosa se estd excediendo de esos limites fijados
por el objeto en vista del cual le fue conferido su derecho, puesto
que tal objeto es la funcién de sano y conveniente intercambio de
bienes y servicios, lo que supone que se mantenga la equivalencia en-
tre las prestaciones.

LA TEORIA DE LA IMPREVISION ES MATERIA DE UNA
INSTITUCION AUTONOMA

La teoria de la imprevisién se basa en sélidos pilares del orde-
namiento juridico, como lo son la buena fe, la equidad, la funcién
econémica v social del contrato y en otras indiscutibles instituciones
y principios. No se confunde, sin embargo, con ninguna otra, pues
no obstante los rasgos comunes que tiene con varias figuras recono-
cidas en el ordenamiento, en la doctrina o en la jurisprudencia, ella
ostenta suficientes caracteres propios como para merecer una ubica-
cién independiente en dicho ordenamiento. Asi lo ha reconocido el
legislador en Italia y en Polonia al dedicarle normas especiales.

Observaciones finales

La teorfa de la imprevisién, procedente de la antigua clausula
rebus sic stantibus”, se ha convertido en una institucién moderna.
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El dinamismo econdémico, social y politico del mundo contemporaneo
ha hecho sentir con una intensidad nueva la necesidad de incorporar
en el derecho positivo, sea mediante leyes o por jurisprudencia acep-
tada, la institucién de que nos hemos venido ocupando.

Ella surge de la eterna aspiracién humana de que la buena fe,
la equidad, la moral, en suma, rijan como rigen las demds leyes, en
las transacciones civiles y mercantiles. Tales negocios, al ser objeto
de la accién tutelar del ordenamiento juridico, resultan, por decirlo
asi, bendecidos por el legislador, y quedan apoyados por la fuerza
del Estado. De alli surge la necesidad politica y social de que los
contratos, y su modo de ejecucién, aparezcan ante la conciencia pu-
blica como moralmente respetables. A satisfacerla apunta la teorfa de
la imprevisién, puesto que se erige en baluarte de la equidad y de
la buena fe, evita el abuso del Derecho, y mantiene el contrato dentro
de su funcién social y econémica. Por donde queda puesto de relieve
que esta preclara teoria, que ha dado lugar a muy profundas elucu-
braciones donde se esgrimen los mds subidos conceptos de la ciencia
juridica, tiene a la vez un admirable contenido ético y una carga
poderosa de sensibilidad social. El nutrido grupo de escritores de De-
recho con gue ahora cuenta el pais. integrado por investigadores,
todos ellos distinguidos y varios muy eminentes, encontrard en este
tema un campo bien abonado donde lucir sus talentos, por ser la
materia muy propicia para el pensamiento original.
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